Agenda Invers Roadshow 2024
Wie orange bist du denn bitte?

2Alnvers

Ziele/Inhalte

Ziele Bedarf und Zielgruppen in den Versicherungsprodukten, Kundenberatung und
rechtliche Grundlagen

Zielgruppe Versicherungsmakler §34d

Trainer Cornelia Fentzahn, Kristin Rockendorf-Dillner, Mathias Weber, Michael Buth,
Martin Stolpe (Fachanwalt fir Versicherungsrecht)

Dauer 365 Minuten inkl. Pausen

Weiterbildungszeit

Vortrag

245 Minuten

Lernziel

Bildungszeit

Der regionale

Maklerbetreuer und Michael Buth fliihren durch die Veranstaltung.

Leistung hat einen Wert! Uberreichen Sie lhren Kunden neben dem Kostenausweis 40 Min
auch einen Leistungsausweis.
Cornelia Fentzahn Und damit antworten wir auf folgende Fragen:
e Wer braucht wann passive Fonds und warum?
e Warum sind aktive Fonds in Depots und Policen
sinnvoller?
e  Warum braucht es aktive Berater?
Bestandssicherheit! Die Kombination aus verschiedenen MaBnahmen kann dazu 30 Min
beitragen, die Bestandssicherheit fur Versicherungsmakler zu
Michael Buth gewadhrleisten und somit langfristig stabile Einnahmen und
den Fortbestand des Unternehmens zu sichern.
Rechtliche Ecke Aktuelle Urteile aus der Versicherungsbranche und daraus 45 Min
folgende Erkenntnisse fir Versicherungsmakler.
Martin Stolpe
e Erlduterung an Fallbeispielen
e Thema Datenschutz
Wie sind die Arbeitsabldufe in einer Anwaltskanzlei und was
dirfen Mandanten und Versicherungsmakler erwarten?
Invers Spotlight Trends und Entwicklungen im Versicherungsbereich bei 40 Min.
Versicherung! Invers:
e Aktuelles vom Invers Versicherer Markt Gber alle
Kristin Rockendorf-Dillner Produktsparten
e Beratungsansatze neu gedacht — Wie finde ich die
richtige Absicherung fiir meinen Kunden?
Technik-Ecke e Anwendungsentwicklung fiir Kundenverwaltung 90 Min.

Mathias Weber
Cornelia Fentzahn
Kristin Rockendorf-Dillner

e Softwarekonstruktion flir Beratungsprozesse
e Implementierung von Software fir die
Kundenberatung




